職務経歴書

        

20xx年x月x日現在

氏名：○○　○○
【経歴詳細】 
◆200x年x月～200x年x月　　○○○株式会社

事業内容：半導体、電子・電気部品の専門商社　　

資本金：○○万円　　売上高：○○億円　　従業員数：○○名　　所在地：○○県　　　

	期間
	配属先

	200x年x月
～
200x年x月
	精密機器メーカー等、国内法人への半導体製品の販売

【配属先】本社マーケティング部　第一営業部

【営業方法】ルート営業および新規開拓営業

【売上高】20xx年度： □□万円

　　　　　20xx年度： □□万円

　　　　　20xx年度： □□万円

【担当社数】15社　

【主要顧客実績】

□□社：売上高／前年比売上　150％（20xx年度実績）

□□社：売上高／前年比売り上げ200％（20xx年度実績）

□□社：売上高／担当製品のシェア率10％引き上げ（20xx年度実績）

	
	

	200x年x月
～
200x年x月
	FA機器、宇宙・防衛関連製品メーカー等、国内法人への半導体製品の販売

【配属先】本社マーケティング部　第一営業部
【営業方法】ルート営業および新規開拓営業

【売上高】20xx年度： □□万円

　　　　　20xx年度： □□万円

　　　　　20xx年度： □□万円

【担当社数】20社　

【主要顧客実績】

□□社：売上高／前年比売上 150％（20xx年度実績）

□□社：売上高／前年比売上 200％（20xx年度実績）

	
	

	
	


◆200x年x月～現在　　株式会社△△△

事業内容：総合家電、デジタル機器等のエレクトロニクス製品の製造・販売
資本金：○○億円　　従業員数：○○名 　　年商：○○億円　　所在地：東京都　　　　　　
	時期
	配属先

	200x年x月
～
	欧州のエレクトロニクスメーカーに対する半導体製品の販売及び現地法人のサポート

【配属先】電子デバイス事業部　営業第一グループ

【営業方法】ルート営業

【売上高】20xx年度： □□万円

　　　　　20xx年度： □□万円

【担当社数】20社　

【主要顧客実績】

□□社：売上高／前年比売上120％（20xx年度実績）

□□社：売上高／前年比売上 150％（20xx年度実績）

□□社：売上高／担当製品のシェア率10％引き上げ（20xx年度実績）

	
	

	
	


【資格】
・普通自動車運転免許
・ＴＯＥＩＣ ８７０点

【PCスキル】

・Word／Excel／Powerpoint

【自己PR】

大学卒業後○年間、一貫して半導体製品の営業に携わって参りました。色々な顧客企業と取引をする中で、常に顧客ニーズをしっかりと把握し、解決できるソリューションを提供することを心掛けてきました。

これまでの経験で培った顧客の課題を引き出すヒアリング力、及びそれに対する提案力を活かし、今後も営業職に従事し、自らのスキル向上に努めると共に、是非とも貴社売上に貢献したいと思います。

以上
